
 

 

会社をもっと元気に！さらに輝くために 

経営力向上セミナー 
 

 

企業にとって売上、利益を出すことが最大の目的です。それには「自社の強み」を最大限に活かして

いくことが不可欠です。 

この強みを「見つける」または既にある強みを「より大きく伸ばしていく」ことが、競争を勝ち抜く

ためには必要なことです。 

 そのために、競合他社との決定的な「差別化」をすることが求められています。このセミナーで、“ど

のように他社と差別化を図るのか”、“新たな取り組みの種をどのように育てるのか“など、経営力をさ

らに向上させる仕組みづくりについて事例を交えてご紹介します。 

 

★こんなことを学んでみませんか！！★ 

 

 

 

 

 

 

開 催 日 平成２８年９平成２８年９平成２８年９平成２８年９月１５月１５月１５月１５日（日（日（日（木木木木）））） 

時  間 セ ミ ナー 午後２時００分～午後３時３０分 

     個別相談会 午後３時３０分～ 

会  場 松本商工会議所 ６階会議室 

講  師 税理士法人未来経営 所長 飯沼 新吾 氏（税理士） 

定  員 ２０名（定員になり次第締め切りとなります。） 

申込方法 下記申込書にご記入の上、ＦＡＸにてお申込みください。 

 

お問合せ・お申込み 

松本商工会議所中小企業振興部（栗林・金子・横山） 

〒390-8503 松本市中央 1-23-1 

TEL：0263-32-5350  FAX：0263-32-1482  e-mail：soudan＠po.mcci.or.jp 
 

 

「経営力向上セミナー」申込書（FAX：３２-１４８２） 

事業所名 
 

電 話 
 

所在地 
 

ＦＡＸ 
 

受講者氏名 
  

※セミナーについてどんなことを聞きたいですか？ご希望の欄に☑を付けてください。（複数可） 

□競合他社と差別化する方法  □自社の強みの具体的な見つけ方  □繁盛するお店は何をしているのか？   

□どんなことをすれば売上アップができるのか？  

□その他（                                            ） 

※お申込み頂いた皆様の情報は、当所の事業の詳細案内や事業の遂行など当所の事業活動のためにのみ利用させていただきます。 

◆競合他社と差別化する方法◆競合他社と差別化する方法◆競合他社と差別化する方法◆競合他社と差別化する方法    

◆自社の強みの具体的な見つけ方◆自社の強みの具体的な見つけ方◆自社の強みの具体的な見つけ方◆自社の強みの具体的な見つけ方    

◆どんなことをすれば売上アップができるのか◆どんなことをすれば売上アップができるのか◆どんなことをすれば売上アップができるのか◆どんなことをすれば売上アップができるのか？？？？    

◆繁盛するお店は何をしているのか◆繁盛するお店は何をしているのか◆繁盛するお店は何をしているのか◆繁盛するお店は何をしているのか？？？？・・・・・・・・・・・・などなどなどなど    


